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O que é TikTok Shop?

A revolucao do social commerce no
Brasil

|~ Evolugao

De plataforma de entretenimento para poderoso
canal de comércio eletrénico integrado

« Compra sem Saida

Todo processo de descoberta, consideracao e compra
ocorre dentro do app

Q 4

Descoberta Interesse Compra

#TikTokMadeMeBuylt

O fenbmeno que transformou a forma como as
pessoas descobrem e compram produtos

+150.000 videos
semanalmente Produtos

esgotados em horas

Diferencial do TikTok Shop

Ve |
Algoritmo Videos
eficiente auténticos
& 4
Recomendacao Conversao
social rapida

"Nao se trata mais de buscar ativamente por produtos, mas de descobri-los naturalmente enquanto consomem conteudo

que ja gostam”



Para Quem Serve a TikTok Shop?

Desmistificando requisitos: acessivel para todos

Perfis que mais se beneficiam

R4 =

Pequenos Lojistas

Produtos de nicho com

Artesaos e Criadores

Produtos autorais com histérias

dnicas comunidades engajadas
Revendedores Profissionais
Atentos a tendéncias e produtos Vendendo conhecimento e

virais servicos

Nao precisa ser influencer! O algoritmo do TikTok favorece
conteudo relevante e auténtico, nao apenas contas com
muitos seguidores.

@& Categorias que mais vendem

Beleza e Cuidados Pessoais

/ Maquiagem, skincare, produtos para
cabelo

Moda e Acessorios

' Roupas, bolsas, joias e
acessorios

Gadgets e Produtos Inovadores

D ltens com fungdes interessantes e solucdes
criativas

Casa e Decoracgao

ﬁ' ltens de decoracao, organizacao e
utilidades

Fator Decisivo: Produtos com "efeito wow" ou que
proporcionam transformacaoes visiveis tendem a viralizar

O sucesso depende mais da autenticidade do que do tamanho

do negécio



Estrutura Minima para Comecar

Mais simples do que vocé

Imagina
0O Equipamento Basico < Investimento Inicial
Smartphone Quanto vocé realmente precisa
) Cémgra razoavel é gastar
suficiente Obrigatério R$0 - R$100
D
—~ Internet Smartphone + Produtos +
*  Conexdo UEmiEe
estavel Opcional R$100 - R$400
G
. &3 Ring light + Tripé +
(7} "umlnagao Microfone
v A luz natural é Adiavel R$500
gratuita

Cameras profissionais +
Estudio

Dica: Limpe a lente da camera
antes de gravar

Comece com o0 que vocé tem e reinvista os
lucros

y= Organizacao Pratica

L] i
(]
Espaco Estoque
Um canto limpo Sistema simples
e organizado de controle
Logistica Tempo
Materiais de Rotina para
embalagem basicos conteudo e pedidos

Ferramentas gratuitas uteis
CapCut Canva

Google Planilhas TikTok Analytics

O TikTok valoriza autenticidade sobre perfeicao

técnica



Tipos de Vendedores no TikTok Shop

Escolha o modelo que melhor se adapta ao seu

negocio
Produtos Préprios Afiliado
! Vocé cria, fabrica ou possui os produtos Vocé promove produtos de outras marcas
Controle total Margens maiores Ideal para artesaos Necessita logistica Sem estoque Baixo investimento Comissdo por venda ldeal para
influencers
Margens ] Margens
Complexidade Complexidad om—
Investimento [INVestim e NtOm—
Revendedor —~ Modelo Hibrido
ﬁ Vocé compra produtos para revender I Combinacao de diferentes modelos
Estoque fisico Controle de preco Capital inicial Foco em tendéncias Diversificagdo Flexibilidade Vdrias receitas Maior. .
organizagao
Margens Margens .
Complexidade Complexidade
Investimento Investimento

@ Como escolher o modelo ideal
— Capital disponivel — Tempo para operacdes Habilidages criativas Objetivos de longo prazo

® Muitos vendedores de sucesso comecam como afiliados e evoluem para outros modelos com o tempo



Cadastro e Aprovacao na Plataforma

Passo a passo para ser aceito no TikTok
S]gle]e)

Preparacao
Antes de iniciar o cadastro

® Conta TikTok ativa
® Documentos necessarios

@ Verificar elegibilidade de
pais

Acesso ao Portal
Registro oficial

@ Acesse: seller.tiktokglobalshop.com
=) Login com conta TikTok existente

& Selecione "Brasil" como
pais

Preenchimento
Formulario de inscricao

@® Escolha entre pessoa fisica (CPF) ou juridica (CNPJ)
B Preencha dados pessoais ou da empresa com precisao

B Envie os documentos solicitados

Aprovacao
Revisao e confirmacao

4

Prazo médio: 2-5 dias Uteis para

analise Confirmacao por e-mail

£ W

Acesso ao Seller Center quando aprovado

Se sua inscricao for negada

B Documentos Necessarios

== ]

Documento de Comprovante de
identidade com foto residéncia
-
it &
Dados bancarios CNPJ (para pessoa
completos juridica)

@ Dicas para Aprovagao Rapida
Forneca apenas informacdes veridicas e verificaveis
Use documentos legiveis e dentro da validade

Tenha uma conta TikTok com alguns videos publicados

Verifique se todos os campos foram preenchidos
corretamente

O TikTok Shop prioriza vendedores
com informacgdes completas e
verificadas

Vocé recebera um e-mail com o motivo e podera fazer uma nova tentativa corrigindo as

pendéncias



Como Criar Conteudo que Vende

Técnicas de storytelling e formatos de video que convertem

i - A Formula para Videos que
am Técnicas de Storytelling / p o|

) Vendem
Tensao

Hook Poderoso (3s)

Capture atencdo com promessa clara ou

curiosidade
Problema Solugao
Relate o problema: Conecte-se mostrando que vocé entende Identificacdao do Problema (5-7s)
a dor do cliente Mostre que entende a dor/necessidade do

. 5 N espectador
. Crie tensao: Agrave o problema ou mostre consequéncias

R OISR Apresentacido do Produto (10-15s)

Ofereca solugcao: Apresente seu produto como resolugao Demonstre o produto em uso real, destacando
natural e inevitavel beneficios

Call to Action (3-5s)

Instrucao clara e senso de urgéncia para compra

B Formatos de Video

Eficazes
Antes e Depois Life Hack
) Autenticidade que Converte
Mostra transformacao clara e Apresente seu produto como
ltad dut lucao rapid bl . L . A a s
(SRl s MEIED ERE SOt igtfgg%;apl e [Pl Peisig Seja natural: Publico prefere imperfeicdes auténticas a
producdes artificiais perfeitas
. Mostre resultados reais: Evite promessas exageradas ou
POV Depoimento [
Crie cenario onde espectador Use experiéncias reais de Inclua detalhes negativos: Mencionar pequenos contras
se vé usando ou precisando do clientes de forma natural e aumenta credibilidade
produto auténtica
Use linguagem do publico: Adapte seu tom a audiéncia
especifica
Nao tente vender um produto. Conte uma histdria onde seu
produto é a solucao.
|~ Métricas para monitorar
Tempo de visualizagcao Taxa de cliques Taxa de conversao Compartilhamentos

Quanto do video é assistido Engajamento com produto Cligues que viram compras Alcance viral organico



Primeiros Passos Praticos

O que fazer nos primeiros dias e o que esperar

Configuracao Inicial Estratégia para 7 Dias .
| Expectativas

ahuln °
e 1 Realistas
i1as |-
Perfil Otimizado Contelido de apresentacao e educativo Primeira Semana
Foto de perfil profissional e nitida sobre produtos ® 100-500 visualizagdes por video
0-5 vendas dependendo do nicho 10-50
@ Bio clara com CTA e nicho definido Dias 3-4 = . .
© Link para vitrine de Demonstracdes detalhadas e 202 MOVOS seguidores
o produtos comparacoes
Dias 5-6
; s Depoimentos e resultados reais Pri iro Mé
Catalogo Basico rimeiro Mes
Dia 7 ] cUalizace »
3-5 produtos para comecar ' i . 1.000-10.000 V|suaI|zagoe§ por V|d_eo
° Live commmerce com promogao especial 10-50 vendas com conteudo consistente
Fotos de alta qualidade

100-500 novos seguidores
@ Descricdes detalhadas e claras

@ Precos competitivos Dicas de postagem:

o e 23 videosdiarios nos horarios de pico O algoritmo do TikTok necessita de 7-14
Variagao entre formatos (tutoriais, dias para entender seu contelddo e
antes/depois) encontrar a audiéncia ideal

e Responder comentarios em até 30 minutos

@, Métricas para Monitorar nos Primeiros
Dias

% do video Likes, Interesse no Cligues — De onde vém os
assistido comentarios produto Vendas clientes



Analise de Resultados e Escala

Como identificar o momento certo para crescer

|§ Métricas Essenciais

O que realmente importa

Taxa de conversao: Visualizacdes —

Vendas
CAC: Custo de aquisicao de
cliente

ROI: Retorno sobre
investimento

Ticket médio: Valor médio dos
pedidos

Recorréncia: Taxa de compra
repetida

Dica: Priorize métricas de receita
sobre métricas de vaidade

A Sinais para Escalar

Estabilidade: 3+ meses de
lucro consistente

Demanda crescente: Produtos
esgotando repetidamente

Limite operacional: Vocé nao
consegue atender mais pedidos

ROI positivo: Cada R$1 investido
retorna
>R$3

« Prioridades de Investimento

Onde investir primeiro

1. Estoque

Produtos com histérico comprovado de
vendas

2. Producao de conteudo

Equipamentos que resolvam
limitacdes especificas

3. Automacao

Ferramentas que economizem tempo em
tarefas repetitivas

4. Equipe

Assisténcia para embalagem ou
criacao de conteudo

@ Regra de Ouro para Escalar Cresca gradualmente. Reinvista 30% dos lucros. Baseie decis6es em dados reais.



Conclusao: Seu Caminho no TikTok Shop

O momento € agora — comece com O gue VOcé tem

% Pontos-Chave A Proximos
Passos
» Acessibilidade: O TikTok Shop esta ao alcance de . .
todos, sem necessidade de grandes investimentos Crie sua conta TikTok Shop
A Estrutura minima: Um smartphone, produtos e onfigure seu perfil comercial com informac¢des completas
disposi¢cao sao suficientes para comecgar
» Autenticidade: O diferencial esta na conex&o genuina, ndo na Escolha seus produtos iniciais
producao perfeita omece com produtos que tém alto potencial de conversao
. Andlise constante: Observe métricas reais de conversao e
ajuste sua estrategia Crie contelido consistente
e Crescimento gradual: Escale seu negdcio baseado em Publique pelo menos 3 videos por semana nos primeiros 30

dados e resultados comprovados dias

Analise, ajuste e escale
Com base em resultados reais, expanda seu negdcio

Ww Pilares do Sucesso

s i 1] '
Consisténcia Autenticidade Valor Genuino
Mantenha regularidade Seja genuino com sua Ofereca solucdes = - A
L eniine = Comece HOJE, nao espere pela CAO

O segredo nao esta em comegar quando estiver pronto, mas em crescer
enquanto vocé aprende

"O sucesso no TikTok Shop nao é sobre ter tudo perfeito desde o inicio, é sobre comecgar, testar e evoluir
junto com sua audiéncia."



